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DOS Zelehnet LS aus

15W Versicherangsmaklos

B Unabhéngige Versicherungsmakler
Wir sind nicht an eine Versicherungsgesellschaft gebunden, sondern stehen im Interesse des Versicherungsnehmers loyal
an dessen Seite.

B Geprifte Sachkunde

Wir kennen uns als Versicherungs- und Finanzfachleute mit allem aus, was man Uber Versicherungen wissen muss.

B Spezialisten in Sachen Versicherungsschutz fir Landwirte
Von Tier- und Ertragsschadenversicherung bis hin zu Maschinen-, Sach- und Personenversicherungen: Landwirtschaftliche
Fachkenntnisse sind Grundvoraussetzung.

B Marktvergleich und Marktiberblick
Wir arbeiten mit Versicherungsgesellschaften, die spezielle Tarife fur die Landwirtschaft anbieten, und kdnnen die fur Sie
besten Bedingungen herausfiltern.

B Risikoanalyse und Beratung
Beides ist bei uns kostenlos und umfassend. Erst mit dem Vermittlungsvertrag wird das Mandat wirksam.
Unser AuBendienst kommmt zu Ihnen auf den Hof!

B Schadenabwicklung: Wir verhandeln zligig und unkompliziert
Schnell melden, und das gerne online, wenn es zum Schadenfall kommt. Wir kimmern uns um den Rest.




SERVICE - grod geschricben

Fur Landwirte und landwirtschaftsnahes Gewerbe: Spezifischer Versicherungsschutz
fir Schweine-, Geflugel- und Rinderhalter, Ackerbauern und Lohnunternehmer,
Betreiber von Biogas-, Windkraft- oder Photovoltaikanlagen. Schutz gibt es auch fur
deren Familien.

B Gulnstige Rahmenvertrage und Sondervereinbarungen
ISN-Mitglieder profitieren von besonderen, teils sogar exklusiven Vereinbarungen der ISW-Versicherungsmakler GmbH mit den
Versicherungsgesellschaften, auch im Bereich Personen- und Sachversicherungen.

B Risikoanalyse
Wir gehen im direkten Gesprach mit Ihnen die Versicherungsunterlagen durch und klaren mit Ihnen zusammen, was Sie brauchen,
was Sie winschen und welches Risiko abgedeckt werden kann und sollte.

B Versicherungsschutz prifen lassen
Sind lhre Vertrage aktuell? Ist Inr Schutz ausreichend? Lassen Sie Ihre bestehenden betrieblichen und privaten Versicherungen
bewerten. Damit Sie nicht zu viel bezahlen, damit es aber auch nicht zu einer Deckungslicke kommt.

B Unabhangig und kundenorientiert
Sie kénnen alle Versicherungen oder nur einzelne Uber die ISW Versicherungsmakler abschlieBen. Wir arbeiten mit einer Vielzahl
landwirtschaftlich ausgerichteter Versicherungsgesellschaften zusammen.
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Meike Bixschlag

04471 /700 88-44
Jermintreue ist uns sehr wichtig.
Termine, die wir versprechen,
halten wirl Wir haben aber naturlich
Verstandnis, wenn ein Landwirt
aufs Feld muss, well

das Wetter umzuschlagen droht.”

Romana Borgerding

044 71 /700 88-42

,Meist haben wir telefonisch Kon-
takt mit unseren Kunden in ganz

Deutschland. Dadurch entstehen
mit der Zeit fast persdnliche Kon-
takte, das schéatze ich sehr.”

Renata Zygielo

04471 /700 88-20

,lch sortiere die Versicherungsun-
terlagen der Kunden und bereite
sie so vor, dass die Sach-
bearbeiter sie richtig bewerten
und eine konkrete Ausarbeitung
erstellen kdnnen.

mer an der vichtlgen Advesse

ienrr nren eleionan

Martina Weglage

04471 /700 88-43

JHier im Sekretariat ist immer jemand er-
reichbar. Auch am Wochenende haben wir
einen Notdienst eingerichtet.”

lalabie

Sandra Wiemann

044 71/700 88-21

Wenn Kunden einen Schaden erleiden
und hier anrufen, sind sie oft sehr auf-
geregt. Sie sind dann froh, dass wir die
Schadenabwicklung Ubernehmen. *



Freundlich

Kompetent

Kundenorientiert

Flexibel

Mit Spezialkenntnissen

Mit Markttberblick und
Vergleichsmoglichkeiten

Nicht weisungsgebunden

[Landwirte sind ganz besonderen
Risiken ausgesetzt. Die sollten
sie kennen und abschétzen. Die
Analyse liefern die ISW-Versiche-
rungsmeakler.

Ein Schadenfall kann schnell die
wirtschaftliche Existenz eines
ganzen Betriebes gefahrden und
der Familie die Lebensgrundlage
entziehen.

Damit es dazu nicht kommmt, braucht
man einen sinnvollen und aktuellen
Versicherungsschutz sowie vertrau-
enswurdige Versicherungsspezialis-
ten, die unabhangig und kompetent
beraten und fUr eine zufriedenstel-
lende Schadenabwicklung sorgen.

Tierversicherungen
Ertragsschadenversicherung
fUr Nutztierbestande, z.B.

im Seuchenfall oder bei
Krankheiten im Stall

Sachversicherungen
Gebaude, Inventar, Hausrat,
Betriebshaftpflicht

Kfz-Versicherungen

und Maschinenversicherungen
Haftpflicht, Kaskoversicherungen,
Flottenmodelle

Personenversicherungen

in der Landwirtschaft: Lebensversi-
cherung, Altersvorsorge, Berufs-
unfahigkeit, Pflege, Krankenzusatz-
versicherung, private Unfallver-
sicherung

Rechtsschutzversicherung
Landwirtschafts- und Verkehrs-
Rechtsschutzversicherung,
Spezial-Straf-Rechtsschutz,
Cross-Compliance-Rechtsschutz
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Werner Meyer

04471 /700 88-23

,Ilch bin schwerpunktmaBig im
Suden Deutschlands unterwegs.
Ein genereller Rat: Jeder Land-
wirt sollte beim Versicherungs-
schutz Prioritaten setzen und
das gut versichern, womit er sein
Geld verdient.”

Johann Huls

04471 /700 88-37

,Der rechtliche Status als Ver-
sicherungsmakler gibt uns die
Moglichkeit und die Aufgabe,
ausschlieflich fur die Landwirte
zu arbeiten. Meine Region ist der
Norden und Osten."

Gerhard Schulte

04471 /700 88-26

,Wir sind in der Regel drei Tage
die Woche drauBen auf den Be-
trieben. Das heif3t, wir haben das
Ohr direkt am Puls der Zeit und
sehen den Versicherungsverlauf
von Anfang bis Ende. Ich berate
vor allem im Emsland.”

(hre Awsprecmba rtner Lt Bereleh

Aubendienst

Wo Sie Ihren Hof in Deutschland auch haben: Wir nehmen uns die Zett, Sie intensiv zu bera-
ten. Vor Ort geht das am besten. SchlieBlich liegen alle Unterlagen in Ihrem Buro vor.

Was uns von anderen unterscheidet: Wir kommen auch zur Begutachtung eines Schadens
zu lhnen raus und sind bei einem Konflikt mit dem Versicherer Sachwalter in Ihrem Interesse.
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Karl-Heinz Haller

044711700 8631 hre Ansprechpartner Lv Bereleh
Wir bearbeiten spartentber-

greifend jedes Jahr ca. 1.500 S C]/l a 0{ 8 V\/{a u/

Schéaden — vom Fahrraddieb-
stahl oder Kfz-Unfall Uber den
Liftungs- oder Uberspannungs-
schaden mit Tierverlusten bis
hin zu GroBschaden wie z.B.
dem Brand eines Gehdftes oder
Sturmschaden. Gerade Stlrme
haben aufgrund des Klimawan-
dels in Haufigkeit und Heftigkeit
zugenommen.

Dabei lassen wir keinen im
Regen stehen. Wir sind ja fur
den Kunden da und nicht fur den
Versicherer!”

Klaus Dd6dtmann

044 71 /700 88-30

,Der Kunde mbchte mit einem
Schaden am liebsten nichts zu tun
haben. Wir regeln den gesamten
Schriftkram fUr ihn und kénnen
auch manche Kulanzregelung

erreichen. Wir verstehen uns als Im Schadenfall Ubernehmen wir die gesamte Abwicklung: Von der unverztglichen Meldung
Servicevermittler und arbeiten mit an den Versicherer Uber die rasche Bearbeitung der gemeldeten Schaden bis zu den Ver-
Markenversicherern zusammen.” handlungen mit den Gesellschaften bei Unstimmigkeiten oder wenn das Geld nicht kommt.
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Heinrich Schnieder

04471 1 700 85.08 hre Ansprechpartner Ln Berereh
,lch komme aus der Landwirt-

schaft. Unser Plus: lange Jahre 5 a Gl/]\/@ VSLCM erit V\x@ e

Erfahrung und eine genaue
Kenntnis der Landwirtschaft.
Das kdnnen nur sehr wenige
freie Versicherungsmakler.”

Sven Lemke

044 71 /700 88-27

,Im Vergleich zu anderen hat die
ISW zudem Spezialisten fur die
einzelnen Sparten im Haus."

Harald Libbers

044 71/700 88-29

,unser Anspruch: gute, kosten-
lose Beratung, guter Schutz,
angemessene Dreijjahresvertrage.
Das bringt zufriedene Kunden
und eine groBe Wertschatzung.”

Bjérn Faber

044 71 /700 88-25
Niele sind heute informierter und
kritischer. Wir punkten mit Trans-

parenz und MarktUbersicht und GroBschaden kénnen in die Millionen gehen. Eine Unterdeckung entsteht leicht, wenn uns
genieBen das Vertrauen der z. B. Anbauten oder Betriebserweiterungen nicht gemeldet werden. Die Vertrage sind des-
ISN-Mitglieder.” halb regelmaBig zu aktualisieren!
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Gebaude

B Landwirtschaftiiche Gebéude sind oft [ |
seit langer Zeit versichert. Haufig je-
doch wurden Betriebserweiterungen
oder Betriebsveranderungen bei den

¥ Versicherungen nicht bedacht.

« Wir prifen fur Sie, ob alle ver- '
sicherungswurdigen Gebaude aktuell
versichert sind.

Entspricht der Schutz modernen
Versicherungsstandards?

Sind Risiken wie Heu- oder Strohla-
gerung angemessen berlicksichtigt?

Inventar

Zum Inventar eines Betriebes zahlen
die gesamte Betriebseinrichtung, die
Betriebsmittel, die Ernte und auch die
Tiere. Inventar wird im Regelfall zum
Neuwert versichert,

Passt die Versicherungssumme
noch? Wie lasst sich eine Unterversi-
cherung vermeiden (z. B. durch den
sog. Unterversicherungsverzicht)?
Sind Nebenkosten (z. B. Aufrdum-
arbeiten, Wasserschaden durch
Loscharbeiten, Abbruchkosten)
mitgedeckt?

Bei Vernichtung des Inventars: Ist
eine Feuer-Betriebsunterbrechungs-
versicherung sinnvoll? Haftzeit wahl-
weise auch 24 Monate.

Energieanlagen

Wir bieten spezielle Deckungskon-
zepte, um Biogas und Photovoltaik-
anlagen abzusichern.
Naturgewalten kbnnen Sachwert
und Ertragslage der Anlagen stark
peeintréchtigen.

Das Diebstahlrisiko (z. B. von
Elektronik) nimmt zu.

Betriebs- und Umweltschaden be-
dUrfen einer speziellen Haftpflicht.

Ubrigens: Wir bieten lhnen auch
Lésungen flr private Versicherun-
gen, wie private Haftpflicht- oder
Hausratversicherung, an!

Alles, was Sachwert hat

Gebaude, Energieanlagen und Inventar eines landwirtschattlichen Betriebes haben einen betrachtlichen Wert. Mit einem hohen Risiko fur
Schéaden durch Brand, Blitzschlag, Sturm und Hagel oder andere elementare Einfllisse. Auch Haftpflicht und Rechtsschutz bieten wir.
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Johann Huls

04471 /700 88-37

Wir gehdren zu den ganz
wenigen Versicherungsmaklern,
die eine Komplettlbersicht im
Bereich Tierversicherungen
anbieten. Viele lernen uns Uber
die Tierversicherungen kennen
und lassen sich dann auch von
uns die anderen Versicherungen
prufen und ein Angebot erstellen.”

Sandra Wiemann

044 71 /700 88-21

Wir kennen die Betriebsstruk-
turen und -ablaufe und kdnnen
Leistungen fachlich beurtei-

len. Unsere Expertise hat sich
mittlerweile herumgesprochen.
Ich freue mich jedes Mal, wenn
meine Ausarbeitung den Kunden
zufriedenstellt und er sich gut
beraten und versichert fUhlt.
Weill man so spezielles \Wissen
braucht, bearbeiten wir auch die
Schadenabwicklung selbst.”

lhre Ansprechpartner L Bereleh
Tlerversicherungen

Tierkrankheiten und Seuchenfall bergen ein hohes Risiko fUr Ertragsschaden, die ander-
weitig nicht ausgeglichen werden kbnnen.



Alles ruund ums Tler versiehert

Schweinepest und Vogelgrippe, PRRS, Dysenterie, ein Luftungsausfall im Stall oder anderes mehr: Je spezialisierter ein Betrieb,
umso groBer wird auch das Risiko, im Seuchen-, Krankheitsfall oder bei einem technischen Defekt einen erheblichen wirtschaftlichen
Schaden zu erleiden. Der kann existenzgefahrdend sein. Solche Ertragsschéden lassen sich bei allen Tierarten versichern — wie, das
sollten Sie mit uns besprechen!

h TR L
Seuche Krankheiten Versicherungsmodelle
Versichert sind \Versicherung fur t B Deckungsbeitragsmodell: Die Diffe-
'r renz im Deckungsbeitrag zwischen
Ertragsschaden durch anzeigepflichti- B Ubertragbare Krankheiten Normalbetrieb und Schadens-
ge Tierseuchen: Die Tierseuchen- situation wird entschadigt.
kasse deckt nur den Tierwert ge- Il oderbei Dictstan Il Pauschamodell: Fir den Schadenfall
keulter Tiere. Das Schadenpotenzial wird ein fester Entschadigungsbetrag
. T der Betriebe, die nur gesperrt wer- Mabgliche Zusatzabsicherungen bei Kon- vereinbart.
den, ist aber oftmals deutlich héher. tamination mit Sehedstoffen (z. B. Dioxin), B Gin Selbstbenalt ist obligat.
pestimmten Krankheitserregem
(z. B. Samoneliain der Geflligelmast) oder Wir bieten spezifische Rahmenvertré-
[l Grtragsschéden durch ,Unfall im auch, wenn einwertvolles Plerd krank ge, die z.B. auch hohe Sanierungs-
Tierbestand; damit wird ein Ereignis oder nicht mehr brauchbar ist kosten (bei S. java) abdecken oder
pezeichnet, das ohne Einfluss des ' (Pferdelebensversicherung). verlangerte Haftzeitraume (z.B. in der
Tierhalters von auBBen einwirkt, z. B. Ferkelerzeugung) beinhalten.

ein technischer Defekt.
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Jens Kruckemeier

44711700 8540 hre Ansprechpartner Ln Berereh
,uUnser Beratungsansatz ist

immer am Nutzer orientiert, wie P@ rso V\/c’i VL\/8 s /LC M 6 4% V\/@ 8 AV

bei einer Krankenzusatzversiche-
rung. Das heiB3t, wir fragen den
Gesundheitszustand detaillierter
ab, als andere das tun. Was
braucht der Kunde, was médchte
er? Was ist in seiner individuellen
Situation vielleicht zu andern?
Nur so kénnen wir einen adagua-
ten Schutz garantieren.”

Ljuba Epp

044 71 /700 88-41

Vor allem im Bereich Berufsun-
fahigkeitsversicherung kénnen
wir Top-Konditionen und Rabatte
anbieten, die nur fUr die groBe
Gruppe der ISN-Mitglieder gelten.
Fragen Sie uns an: Wir kommen
auch zu lhnen nach Hause und
sprechen lhre persdnlichen

Bedarfe, Winsche und Moglich- Wenn ein Landwirt als Person nicht ausreichend oder richtig versichert ist, leidet im Falle

keiten durch eines Falles nicht nur er selbst, sondern der ganze Betrieb. Wir bewerten - anders als
andere Versicherer — beispielsweise die hohe Qualifikation eines Landwirts und seine
Risikoeinstufung bei einer Berufsunfahigkeitsversicherung mit.
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Alles, was valt hnen zu tun hat

Berufs- und Erwerbsunfahigkeit, Altersvorsorge und Pflege, Krankenzusatzversicherung, Hinterbliebenenschutz, Unfallversicherung

und vieles mehr,

'y

Was, wenn das Haupteinkom-

men wegfallt?

FUhlen Sie sich gut und richtig
versichert? Im landwirtschaftlichen
Betrieb geht es im Bereich Personen-
versicherungen nicht nur um Ilhren
individuellen Schutz, sondern auch
um die Absicherung lhrer Existenz
und Ihrer Familie.

FUr Sie selbst steht im Mittelpunkt,
das richtige Mal3 zwischen notwen-
diger Absicherung und unnutzer
Uberversorgung zu finden.

Unser Kompass ,Personenversiche-
rungen’ gibt Ihnen einen Uberblick.
Unsere personliche Beratung geht
ins Detaill.

Das Plus zu den gesetzlichen
Versicherungen

Sonderfall Landwirtschaft: Optimie-
ren Sie lhren persdnlichen Versiche-
rungsschutz.

Die landwirtschaftliche Sozialversi-
cherung deckt nur einen Bruchteil:
Berufsunfahigkeits-, Erwerbsunfa-
higkeitsversicherung, Grundfahig-
keitsversicherung oder ,Schwere
Krankheiten Vorsorge' bieten mehr.
Tipp: Fruh gegen Berufsunféahig-
keit versichern und Versicherung
laufend anpassen.

Private Unfallversicherung (auch fUr
Kinder), Krankentagegeldversiche-
rung und private Kranken- bzw.
Krankenzusatzversicherung: Risiken
durch krankheitsbedingten Verdienst-
ausfall minimieren.
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Vorsorge treffen

Furs Alter: Wir informieren zu

,RUrup-Rente" (Basisversorgung v.a.

fur Unternehmer), ,Riester-Rente”
(kapitalgedeckte Zusatzversorgung)
oder Kapitalanlageprodukten sowie
Kombinationsmaoglichkeiten mit
anderen Vorsorgeformen.

Fur den Pflegefall: Versorgungs-
licken privat absichern durch
eine Pflege-Kosten-Versicherung,
Pflege-Tagegeld-Versicherung,
Pflege-Rentenversicherung oder
,Pflege-Bahr",

FUr den Todesfall: Hinterbliebene
brauchen Sicherheit. Passend sind
Risikolebensversicherung oder
Kapital-Lebensversicherung.
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Nicole Luken

044711700 85.34 hre Ansprechpartner Ln Berereh
,Unsere Maxime: Die Fahrzeuge 4

des Kunden optimal versichem! K’{Z -VErsLe 1/1 Erit VL@ en

Wir kennen die Szene und behal-
ten lhre Vertrage im Blick.”

Volker Képke

04471 /700 88-32
,Fahrzeuge werden relativ haufig
gewechselt. Wir stehen deshalb in
standigem Kontakt zum Kunden.
Im Kiz-Bereich gibt es jedes Jahr
neue Tarife. Wir vergleichen und
kédnnen die besten Kombinationen
anbieten.”

Klaus D6dtmann

044 71/700 88-33

JUnser Vorteil: Wir haben die
Schadenabteilung im Haus und
reichen die Kunden nicht weiter."

Sebastian Dellwisch

044 71 /700 88-38
LJAls Auszubildender durchlaufe

ich alle Sparten. Es ist ein span- Kiz-Versicherungen sind sehr komplex und enthalten eine Vielzahl von weichen' Tarifmerk-
nendes Arbeitsfeld. malen wie das Alter des Fahrers, die Kilometerleistung und vieles mehr. Wir machen unsere
Und das Team ist klasse " Kunden auf Médglichkeiten der Kostenersparnis auch aktiv aufmerksam.
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Alles, was {amt Alles, was Maschine Lst.

Knapp 40 Prozent des Nettoanlagevermogens in der Landwirtschaft stecken in Maschinen, Geraten und Fahrzeugen. Sie sind mit
zunehmender Technisierung und Digitalisierung immer komplexer geworden. Dementsprechend teuer kann ein Schaden werden. 3
Die ISW-Versicherungsmakler vergleichen eine Vielzahl von Tarifen und préamienrelevanten Merkmalen. ’
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Versmherbar sind

zusétzlichen Schutz durch eine Teil- B Unsere Allgefahrenversicherung flr
alle PKVWV, privat wie betrieblich kasko- oder Vollkaskoversicherung. % Maschinen bietet Schutz auch bei
. Sachschaden durch Bedienfehler
Bl Schiepper, LKW und Anhanger Fur die Schlepperversicherung gibt - sowie bei Konstruktions- und Mate-
I es besondere Rahmenvertrage, die pf 1 rialfehlern.
B alle fahrbaren und transportablen die ISW mit bestimmten Gesellschaf- =
Geratschaften: Mahdrescher, ten vereinbart hat. — Versichert sind bei jeder Deckungs-
Kartoffelvollernter, GUllewagen, variante Diebstahl, Feuer, unbefugter
Feldhacksler und Feldspritzen, B 1SW-Sonderkonzept fir Kleine bis i Gebrauch, Sturm, Hagel und Frost,

i Kipper etc. mittelgroBe Fahrzeugflotten: ohne Erdbeben und Eis, Uberschwem-
=l stationdre Anlagen und Maschinen, verpflichtenden Schadenfreiheits- mungsschaden, Glasbruch und -
z. B. Stromaggregate oder rabatt, ohne Einschrankung des Kurzschluss.
Futterungsanlagen Nutzerkreises, ohne Begrenzung ’
der Jahreskilometerleistung und mit B Gine Maschinenbruchversicherung
Wir bieten Einbeziehen von Familienangeho- sichert teure Investitionen (Gulle-
rigen in den Kollektivvertrag. Eine fasser, Emtemaschinen, Radlader
fur PKW die gesetzliche Kiz-Haft- Klein-Flotte sind je nach Konzept 3 etc)) ab.
pflichtversicherung und je nach bzw. 6 ziehende Fahrzeuge.

individueller Risikoeinschétzung &
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Harald Frilling

04471 /700 88-22

,In der Geschéftsleitung bundeln
wir landwirtschaftliches und ver-
sicherungstechnisches Wissen.
Unsere Kunden haben min-
destens einmal im Jahr Kontakt
mit der ISW, telefonisch oder
personlich.

Kostenfreie Beratung, lange
Vertragslaufzeiten und regel-
maBige Prufung der Vertrage
haben viele Landwirte zu Stamm-
kunden werden lassen.”

Andreas Stark

04471 /700 88-24
,<Zunehmend wichtig sind fur
einen Betrieb wie fUr die han-
delnden Personen heutzutage
Rechtsschutzversicherungen. Ins-
besondere gewerblich arbeitende
Betriebe mUssen besondere
Bedingungen beachten. Landwir-
te kdnnen fur Ermittlungsverfah-
ren in Umweltsachen vorsorgen
oder auch vermeintliche VerstoBe
gegen die Cross-Compliance-Vor-
schriften absichern.”

hre Partner in der Geschitftsleltiung

Sie wissen immer, woran Sie sind: Denn als selbststandig tatige Versicherungsvermittler
sind wir gesetzlich dem Kunden verpflichtet. Wie Rechtsanwalte und Steuerberater
Ubernehmen wir ein Mandat fur Sie.

Als Makler haben wir seit 20 Jahren den Versicherungsmarkt erfolgreich aufbrechen kén-
nen, den Wettbewerb geférdert, zugunsten der Kunden verglichen und Rabatte ausgehan-
delt. Am Ende z&hlen Leistungen und Qualitat des Versicherungsschutzes!



So arleltet die ISwW Versicherungsmakler Qi

B Wir sichten Ihre Versicherungspolicen und ermitteln anhand von Checklisten und Serviceb6gen zusammen mit
Ihnen den betrieblichen und privaten Versicherungsbedarf.

M Wir listen auf, was Sie bereits haben, und priifen die Vertrage auf Richtigkeit und ZweckmaBigkeit.
Wir stellen — unter BerUcksichtigung von Risiken, Leistungen und Sonderkonditionen fir ISN-Mitglieder
eigene Konzepte auf.

B Dazu erhalten Sie eine genaue Ausarbeitung Ihrer Versicherungsunterlagen. Da wir mit unterschiedlichen Ver-
sicherungsgesellschaften zusammenarbeiten, kdnnen wir kombinieren und die jeweils optimale Variante wahlen.

B Wir prifen in Inrem Interesse, wo es Einsparpotenzial gibt. Oft ergeben sich bei vergleichbarem oder sogar
verbessertem Versicherungsschutz deutliche Pramieneinsparungen.

B Wenn Sie uns beauftragen und bevollmachtigen, nehmen wir Innen die Verwaltung und Betreuung der
Versicherungsvertradge nach lhren Winschen ab.

B Aufregung und Arger im Schadenfall sind nicht nétig: Wir melden den Schaden, Gibernehmen den Schriftverkehr

und ké&mpfen ggf. fur Ihre Entschadigung.

ISW-Spezialisten in Sachen Produktionstechnik und Betriebswirtschaft begleiten Sie dabei.
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15W Versicherungsmakier
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ISW Versicherungsmakler GmbH

Am Markt 8
49661 Cloppenburg

Telefon: 04471-70088-20
Fax: 04471-70088-60
Mail: info@isw-vsmakler.de
Web: www.isw-vsmakler.de
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